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Das Roto Prinzip: Mehr Freiheit. Mehr Komfort.
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Das Team
Im RotoCampus

Bad Mergentheim ist nicht nur Sitz der , Besten Fabrik Deutschlands”,
sondern auch die Heimat eines der modernsten und grofRten Schulungs-
zentren rund um das geneigte Dach. Auf Gber 1000 Quadratmetern
bieten wir unseren Partnern aus Fachhandel und Handwerk beste
Bedingungen fur praxisnahe Workshops und Seminare unter dem Mot-
to: Von Profis fur Profis. Ein ausgewahltes Team von Instruktoren und
Eventspezialisten sorgt dafur, dass sich auch der weiteste Weg in den
Roto Campus lohnt. Aber naturlich kommen wir lhnen auch entgegen:
So bieten wir alle weiterfihrenden Seminare auch in unseren Nieder-
lassungen an — also ganz in |hrer Nahe. Denn professionelle Sq™tmm¥r
rimc unser Anspruch — fordern Sie uns und Uberzeugen Sie sich selbst!

Frank Langenstein, Leiter RotoCampus

Melissa Schorr Jeannette Marien

Ulrich Gotz, Trainer Christian Schnur, Trainer

Vorbereitung, Durchfih-
rung und Nachbereitung
von Werksfahrten und
Fachseminaren

-

Thea Schad
Servicekraft
Bewirtung, Seminar
Vor- und Nachbereitung

Vorbereitung, Durchflh-
rung und Nachbereitung
von Werksfahrten und
Fachseminaren

Katja Schmidt
Servicekraft
Bewirtung, Seminar

Vor- und Nachbereitung

Teamassistentin
Terminkoordination,
Seminarorganisation und
Korrespondenz

M

Klaus Frank
Technischer Support
Vor- und Nachbereitung
Schulungsdacher und
Material

Veranstaltungs-
management
Organisation Sonder-
events und Entwicklung
Seminarkonzeption
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Praxisorientierte Workshops
Einsteigerschulung Wohndachfenster

Roto Starter

Einsteigerschulung
Der perfekte Einstieg in Wahrend der Werksfuhrung blicken
Sie hinter die Kulissen der , besten
Fachleute im Dachhandwerk den fachgerechten Um- . , ) .
it d P . Fabrik Deutschlands” und konnen sich
gang mit den Fremium- mit dem umfassenden Produktport-
Werkshasicht produkten aus Bad Mer- folio vertraut machen. Unsere Trainer
erksbesichtigung gentheim_ Erleben Sie die machen Sie mit dem fachgerechten
Vorstellung Roto Produkt- ) _ Einbau eines Wohndachfensters
iibersicht Faszination besser durch- inbau eine naacniensters
£ it fach dach Produl q ebenso vertraut, wie mit der optimalen
enstirmonliaget:wl';s ach- achter _ I’O. ukte —un Nutzung der Roto Unterlagen. Zudem
gerechtem Anschiufs, lernen Sie die Menschen lernen Sie lhre Ansprechpartner der

AuRenrollladen

hinter der Marke kennen. internen Servicebereiche kennen.

und Innenfutter
Roto-Handbuch / Preisliste
Vorstellung Ansprechpartner
der internen Servicebereiche

Seminarunterlagen

Mittagessen in der Rotoria
Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 — max. 18 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

199,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)
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M 2 9 16 23 30| | M 6 13 20 27 Mo 5 12 19 26 Mo 2 9 16 23 30| |Mo 7 142128 Mo 4 1118 25
b3 10172431 o 7 142128 o6 1320 27 b3 1017 24 bi 18 152229 o5 121926
w4 11 wi 1 5 [iBl22 2 w7 14l s wi 4 @ Mi 2 9 1623 30 M6 1320 27
De 5 1219 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29 Do 5 12 19 Do 3 10 17 24 31 Do 7 142128
Fr 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 Fr 2 9 16 23 30 Fr 6 13 20 27 Fr 4 TB 25 Fr 1 8 1522 29
sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 3 1017 24 31 sa 7 142128 sa 5 1219 26 sa2 9 1623 30
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rrmrerr B ) — o @ a T rroore loooosm:
Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 15 22 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 2431
Di 3 1017 24 31 Di 7 1421 28 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25
Mi 4 1118 25 mMi 1 8 1522 29 Mi 5 12 19 26 Mi 310 17 24 31 Mi 7 142128 Mi 5 12 19 26
Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 30 Do 6 13 20 27 Do 4 1118 25 Do 1 8 1522 29 Do 6 13 20 27
Fr 6 13 20 27 Fr 3 1017 24 31 Fr 7 142128 Fr 5 12 19 26 Fr Z|E|16 23 30 Fr 7 142128
Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 1017 24 sa 1 8 152229
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Praxisorientierte Workshops

Aufbauseminar Wohndachfenster

Aufbauseminar Wohndachfenster
,Schneller & sicherer eingebaut”

Far alle, die mehr wissen
wollen. Das Aufbau-
seminar fur Dachprofis
mit unternehmerischem
Weitblick und Sinn fur
auldergewohnlich schnelle
und sichere Dachfenster-
losungen.

T T

10
Mo 2 9 16 23 30| Mo 6 13 20 27 Mo 5 1219 26
Di 3 1017 24 31| |bi 7 142128 Di 6 13 20 27
M 4 1118 25 Mi 1 8 152229 Mi 7 142128
De 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29
Fi 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 Fr 2 9 16 23 30
s 7 142128 sa 4 1118 25 sa 3 1017 24 31

013 14 15 16 8

¢ 7 g 5 2 3

Profitieren Sie vom Know How
unserer Trainer und werden Sie
selbst zum Roto Dachfenster Profi.
Wir zeigen lhnen die optimale
Dachfensterlosung fur jeden An-
wendungsbereich und machen Sie
zum Experten in Sachen fach-

gerechtem Wohndachfenster-
einbau. Vom Anschluss, Uber das
Innenfutter bis hin zum Rollladen —
hier bleiben keine Fragen offen.

T T

2 9 16 23 30| Mo 7 1421 28 Mo 4 1118 25
3 1017 24 Di 1 8 152229 Di 5 1219 26
4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 13 20 27
5 12 19 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 1421 28
6 13 20 27 Fr ﬂ 18 25 Fr 1 8 1522 29
7 142128 sa 5 12 19 26 sa 2 9 162330
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Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 3 1017 24 M8 15 22 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31
Di 3 1017 24 31 Di 7 142128 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25
Mi 4 1118 25 mMi 1 8 1522 29 Mi 5 1219 26 Mi 3 10 17 24 31 Mi 7 142128 Mi 5 1219 26
Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 30 D¢ 6 13 20 27 Do 4 1118 25 Do 1 8 1522 29 D¢ 6 13 20 27
Fr 6 13 20 27 Fr 3 1017 24 31 Fr 7 1421 28 Fr 5 1219 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr 7 142128
Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 10 17 24 sa 1 8 152229
[ ] Bad Mergentheim NLWest [ |NLsid NLNord | |NLStidWest NL Ost B L wite

Roto Profipartner

Roto Partnerbetriebe sowie
Inhaber/-innen und Meister von
Dachhandwerksbetrieben mit
Grundkenntnissen der Roto
Produktpalette

Richtige Produktauswahl fur
jede Einbausituation
Fenstermontage Designo R8
mit fachgerechtem Anschluf®
Aulenrollladen

Herstellung Luftdichtigkeit
Innenfutter

Fenstermontage Designo R7
Zwillingseinbau

Seminarunterlagen

Mittagessen in der Rotoria
Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus

¥

bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 —max. 12 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

249,00 EUR zzgl. MwsSt.
(ohne Ubernachtung)
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Praxisorientierte Workshops

Aufbauseminar Wohndachfenster

Aufbauseminar Wohndachfenster
Fachgerechter Innenausbau

= Roto Profipartner
= Roto Partnerbetriebe sowie

Inhaber/-innen und Meister von

Erst der fachgerechte
Ausbau des Innenraums
macht Sie zum wahren
Fachmann fur innovative

Die Grundlagen der Bauphysik

gehoren ebenso zum Schulungs-
inhalt, wie die schnelle und prob-
lemlose Montage des Roto Innen-

™) &=

futters oder der neuen Fensterbank.
Natdurlich zeigen wir Ihnen auch,
wie Sie die optimale Luftdichtigkeit
nach den neuesten Fachregeln
herstellen konnen. Denn egal ob
Einzeleinbau oder Zwilling — auch
die inneren Werte zahlen!

Dachhandwerksbetrieben mit
Grundkenntnissen der Roto Pro-
duktpalette

= Trockenbauer

Fensterlosungen am ge-
neigten Dach. Bieten Sie
ihren Kunden Design und
Energieeffizienz in Best-
form — Aulfden wie innen.

\w‘ o, “I ._L‘..-I '\. W

= Bauphysik

= Montage Innenfutter inkl.
Fensterbank

= Innenfutter Zwilling

= Herstellung Luftdichtigkeit

= Seminarunterlagen

= Mittagessen in der Rotoria

= Teilnahmezertifikat

= Innenfuttermusterecke

= Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

= mind. 5 - max. 12 Personen

= 08:00 bis 17:00 Uhr

= 299,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)

p R T T T T T
\\J lhr Plus* : -

Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 5 12 19 26 Mo 2 9 16 23 30| |Mo 7 142128 Mo 4 1118 25

Di 3 10 17 24 31 Di 7 1421 28 Di 6 13 20 27 Di 3 1017 24 Di 1 8 2 29 Di 5 12 19 26

Mi 4 1118 25 Mi 1 8 1522 29 Mi 7 1421 28 Mi 4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 13 20 27

n ErWeltern Sle |hre Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29 Do 5 1219 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 1421 28

Fr 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 Fr 2 9 16 23 30 Fr 6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 1 8 1522 29
Angebotspalette um sa 7 142128 sa 4 111825 sa 3 10 17 24 31 sa 7 142128 sa 5 1219 26 sa 2 9 1623 30

So 29 So 5 2 9 26 So 4 1 18 25 So 22 29 So 3 2 2 Se 10 1 4
den Bereich Innen-

Chogurt |
ausbau

Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 15 22 29 5 12 19 26 Mo 3 1017 2431

Di 3 1017 24 3 Di 7 1421 28 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25

Mi 4 1118 25 Mi 1 8 1522 29 Mi 5 12 19 26 Mi 310 17 24 31 Mi 7 1421 28 Mi 5 12 19 26

Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 30 Do 6 13 20 27 Do 4 1118 25 Do 1 8 1522 29 13 20 27

Fr 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 31 Fr 7 1421 28 Fr 5 1219 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr . 14 21 28

Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 10 17 24 sa 1 8 152229

So So 5 So 2 9 16 23 30 So 21 So 4 8 256 So 2 9 16 23 30
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Praxisorientierte Workshops
Aufbauseminar Wohndachfenster

Aufbauseminar Wohndachfenster

Wohndachfenster mit integrierter Antriebs- und

Steuerungstechnik

Vom Fernseher bis zum Von der automatischen Fenster-

Garagentor, fast alles lasst
sich heute bequem und
sicher per Fernsteuerung
bedienen. Warum sollte
es bei Wohndachfenstern
anders sein?

bedienung, Uber die gezielte Steue-
rung von AufRen- und Innenzubehor,
bis hin zur einfachen Programmie-
rung — nie war die Bedienung von
Roto Wohndachfenstern einfacher.
Und das Beste: Roto Wohndach-
fenster mit integrierter Antriebs- und
Steuertechnik lassen sich genauso
einfach einbauen — Uberzeugen Sie
sich selbst!

LI
(o] X

RotoTronic

Wos 1 2 3 "o TEEEE
Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 5 1219 26 Mo 2 9 16 23 30| Mo 7 14 21 28 M 4 1118 25

Di 3 1017 24 31| |bi 7 142128 Di 6 13 20 27 Di 3 1017 24 Di 1 8 152229 Di 5 1219 26
Mi 4 1118 25 Mi 1 8 152229 Mi 7 142128 Mi 4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 20 27
Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29 Do 5 1219 26 Do 3 10 17 24 31 D 7 1421 28

Fr 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 Fr 2 9 16 23 30 Fr 6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 1 8 1522 29
Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 3 10 17 24 31 Sa 7 142128 sa 5 12 19 26 sa 2 9 16 23 30
Voo 27 7 2 ® 31| Vot % B s | |Wodk B T B | Mo 4 @ o 4 | Mo & 4 4 | |Wots 48 50 51 %2 1
Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 1320 27 Mo 3 10 17 24 Mo 1 8 1522 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 10 17 24 31
Di 3 1017 24 31| |bi 7 14 21 28 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25
Mi 4 1118 25 Mi 18 1522 29 Mi 5 1219 26 mi 310 17 24 31 Mi 7 142128 Mi 5 1219 26
Do 5 1219 26 Do 2 9 16 23 30 Do 6 13 20 27 Do 4 11 18 25 Do 1 8 152229 Do 6 13 20 27

Fr 6 20 27 Fr 3 10 17 24 31 Fr 7 142 Fr 5 12 19 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr 7 1421 28

Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 10 17 24 sa 1 8 152229
[] Bad Mergentneim NLWest [ |NLsid NLNord | |NLStidWest neost [l N Mitte

Roto Profipartner

Roto Partnerbetriebe sowie
Inhaber/-innen und Meister von
Dachhandwerksbetrieben mit
Grundkenntnissen der Roto
Produktpalette

Montage von motorisch
gesteuerten Fenster- und
Elektrosystemen

Montage von Innenzubehor
Montage AulRenrollladen
Programmieren von
Steuerungen

Rotolosung zur Liftungsnorm
1946-6

Seminarunterlagen
Mittagessen in der Rotoria
Teilnahmezertifikat

Abendveranstaltung im Campus

¥

bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 —max. 12 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

249,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)
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Praxisorientierte Workshops
Aufbauseminar Wohndachfenster

Aufbauseminar WWohndachfenster

=
&

= Roto Profipartner
= Roto Partnerbetriebe sowie

= Mitarbeiter/-innen aus dem

= Vorstellung Roto Produkt-

= Montage Designo R8

= Montage AufRenrollladen
= Preisfindung
= Verkaufsargumentation

“"H

Q)] =

Modernisieren und Renovieren

Was lhr Kunde auch vorhat — mit
Roto haben Sie die passende Reno-
vierungslosung. Wir machen Sie zum
Experten in Sachen Produktauswahl
und fachgerechter Montage. Und
geben lhnen alle Argumente fur die
Preisfindung und das erfolgreiche
Verkaufsgesprach an die Hand.
Zogern Sie nicht und eréffnen Sie
sich vollig neue Perspektiven — als
Roto Renovierungsprofi.

Das grofdte Potenzial fur |hr
Geschaft bietet der Bereich
der Modernisierung, Reno-
vierung und energetischen
Sanierung im Bestand. Und
Roto ware nicht Roto, wenn
wir nicht auch hierfur bes-
ser durchdachte Losungen
bieten konnten.

Inhaber/-innen und Meister von
Dachhandwerksbetrieben mit
Grundkenntnissen der Roto Pro-
duktpalette

Baustoff- und Bedachungs-
fachhandel

= Schreiner- und Fensterbau-

betriebe

Ubersicht Sanierung /Renovierung

Malrenovierung

Seminarunterlagen

Mittagessen in der Rotoria
Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 —max. 12 Personen .
Renovieren

neuester Stand -

08:00 bis 17:00 Uhr mit der Nr. 1 fir

Renovierungs-

249,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)

fenster nach
MaR!

Wo& 1 2 3 4 5| |Wos 6 7 8 o Wo o 10 11 12 13 Wo 13 14 15 16 17 18 0 21 2 Wo 22 23 24 25 26
Mo 2 9 162330 [Mo 6 1320 27 Mo 5 1219 26 Mo 2 9 162330 Mo 7 142128 Mo 4 111825
Di 3 101724 31| [oi 7 142128 oi 6 132027 Di 3 1017 24 oi 1 8 1529 i 5 121926
M4 1 1;25 w1 @15 22 29 w7 14 228 wi 4 [l 18 25 M2 9 16 23 30 i Ewa 20 27
o ErSChlie[Sung des Do 5 1219 26 D02 9 1623 Do 1 8 152229 Do 5 1219 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 142128
F 6 1320 27 Fo3 1017 24 F 2 9 1623 30 F 6 132027 Fo4 111825 F1 8 152229
umsatzstarken sa 7 142128 sa 4 111825 sa 3 10 17 24 31 sa 7 142128 sa 5 1219 26 sa 2 9 162330
3 So 8 22 2 So 5 12 19 26 So 4 1118 25 So 8 So 3202 So 3 1017 24
Renovierungs-
g |
marktes Wo 26 27 28 29 30 31 Wo 31 32 33 34 3B Wo 35 36 37 38 39 Wo 40 41 42 43 44 Wo 44 45 46 47 48 Wo 48 49 50 51 52 1
Mo 2 9 162330 Mo 6 1320 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 15 22 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31
oi 3 101724 31| [oi 7 1421 28 i 4 111825 Di 2 9 1623 30 bi 6 132027 oi 4 111825
M4 111825 Mi 1 8 1522 29 M5 1219 26 mi 310 17 24 31 M7 142128 M5 121926
Do 5 1219 26 Do 2 9 1623 30 Do 6 1320 27 Do 4 1118 25 oo 1 8 E‘zz 29 Do 6 1320 27
F 6 1320 27 F 31017 24 31 7 142128 F 5 1219 26 Fr2 9 16 23 30 F 7 142128
sa 7 142128 sa 4 111825 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 1017 24 sa 1 8 152229
So So 5 2 19 2¢ So 2 9 16 23 30 S 21 2¢ So 4 S 9 16 23 30
D Bad Mergentheim NL West D NL Sud NL Nord D NL StidWest NL Ost . NL Mitte
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Praxisorientierte Workshops
Aufbauseminar Wohndachfenster

Aufbauseminar Wohndachfenster
Mehrfach-Einbaurahmen Aufkeil

Mehr Kopffreiheit auch un-
ter flachgeneigten Dachern
— kein Problem. Mit dem
Mehrfach-Einbaurahmen
Aufkeil konnen Sie lhren
Kunden eine preiswerte wie
clevere Losung fur mehr
Licht und Bewegungsfrei-
heit unter dem Dach bieten.

no12 13

o

10
Mo 2 9 16 23 30| Mo 6 13 20 27 M 5 1219 26
Di 3 1017 24 31| |bi 7 142128 Di 6 13 20 27
M 4 1118 25 Mi 1 8 152229 Mi 7 142128
Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29
Fi 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 Fr 2 9 16 23 30
s 7 142128 sa 4 1118 25 sa 3 1017 24 31

Der Mehrfach-Einbaurahmen
Aufkeil sorgt mit geringem Auf-
wand fur deutlich mehr Komfort,
Bewegungsfreiheit und Wohnqua-
litat unter flachgeneigten Dachern.
Unser Trainerteam stellt Ihnen die
innovative Losung in allen Einzel-
heiten vor. Vom Einbau, Uber die
Verbindung zum Unterdach, bis
hin zur Auswahl und Montage des
optimalen Wohndachfensters.

¥

Wo 13 14 15 16 17 18
Mo 2 9 16 23 30| Mo 7 1421 28 Mo 4 1118 25
Di 3 1017 24 Di 1 8 152229 Di 5 1219 26
Mi 4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 13 20 27
Do 5 12 19 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 1421 28
Fr 6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 1 8 1522 29
Sa 7 142128 sa 5 12 19 26 sa 2 9 162330

“oun | saptomber |

5 T TR Wo 35 36 37 38 39 Wo 40 41 42 43 44 w 45 46 47 48 Wo 48 49 50 51 52 1
Mo 2 9 162330 |[Mo 6 1320 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 15 22 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31
oi 3 10 17 24 31| |oi 7 142128 Di 4 1118 25 Di 2 9 1623 30 oi 6 1320 27 Di 4 111825
Mi 4 1118 25 M1 8 1522 29 Mi 5 1219 26 mi 310 W71 i 7 14 2128 Mi 5 1219 26
Do 5 1219 26 Do 2 9 16 23 30 D 6 13 20 27 Do 4 1118 25 Do 1 8 1522 29 D 6 13 20 27
Fr 6 1320 27 F 3 10 17 24 31 Fr 7 142128 Fo5 1219 26 Fr2 9 16 23 30 Fr 7 142128
sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 1017 24 sa 1 8 152229
|:| Bad Mergentheim NL West D NL Sud NL Nord D NL StidWest NL Ost . NL Mitte

Roto Profipartner

Roto Partnerbetriebe sowie
Inhaber/-innen und Meister von
Dachhandwerksbetrieben mit
Grundkenntnissen der Roto
Produktpalette

Vorstellung Einbau von Einzel-
und Mehrfach-Aufkeilrahmen
Anschltsse Unterdach Regen-
sicherheit, Winddichtigkeit und
Luftdichtigkeit

Montage Designo R8

Seminarunterlagen

Mittagessen in der Rotoria
Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus

¥

bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 — max. 12 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

249,00 EUR zzgl. MwsSt.
(ohne Ubernachtung)
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Praxisorientierte Workshops
Einstiegsseminar Solar

Solar Starter

Einstieg in die Roto Solarsysteme

Fachleute aus dem Dachhandwerk
Mitarbeiter/-innen aus dem
Baustoff- und Bedachungs-
fachhandel

Werksrundgang mit Schwerpunkt
Solar

Produktibersicht Sunroof
Grundlagen Solartechnik
Montage Sunroof

Montage Sunfield

Seminarunterlagen

Mittagessen in der Rotoria
Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 — max. 18 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

199,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)

8 RotoCampus 2012

Regenerative Energien sind

das Geschaft der Zukunft.
Uberlassen Sie die Solar-

energie nicht anderen, son-

dern starten Sie mit der
Profimarke des Dachhand-
werks in eine sonnige Zu-
kunft. Jedes Dach verdient
Roto — Sie verdienen mit!

6 7 8 9

01 12 13

2 9 16 23 30| Mo 6

Wos 1
Mo 13 20 27 Mo 5 12 19 26
o 3 10172431 o 7 142128 b6 1320 27
M4 111825 wi 18 15[ 20 M7 142128
Do 5 1219 26 D02 9 1623 bo 1 8 1522 29
Fr 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 Fr 2 9 16 23 30
Sa 7 1421 28 sa 4 1118 25 sa 3 10 17 24 31

Wo 13 14 15

M 2 9 16 23 30| Mo 7 1421 28 Mo 4 1118 25
Di 3 W024 Di 1 8 152229 Di 5 1219 26
i |z| n 18. Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 1320 27
Do 5 1219 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 142128
Fi 6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 1 8 1522 29
sa 7 142128 sa 5 12 19 26 sa 2 9 16 23 30

Das Dach bietet nach wie vor unge-
ahnte Moglichkeiten und ein sehr
lukratives Betatigungsfeld fur das
Dachhandwerk. Unsere Solar-
experten erleichtern lhnen den Ein-
stieg in die Welt der solaren Energie-
gewinnung, machen Sie mit den
zahlreichen Vorteilen der Roto Solar-
systeme vertraut und geben wertvolle
Tipps fur die Kundenansprache.

KT

6 17 18

Juli
Wo 26 27 28 20 30 31| [Wo 3 %2 3 3 3

Wo 35 36 37 38 39

2 9 16 23 30| |Mo

nugurt | soptamoer |

Wo 40 41 42 43 44 No 44 45 48 47 48

November Dezember

Wo 48 49 50 51 52 1

Mo 6 1320 27 Mo 3 10 17 24 Mo 1 8 1522 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 10 17 24 31
Di 3 1017 24 31| |bi 7 14 21 28 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25
Mi 4 1118 25 M1 8 1522 29 Mi 5 1219 26 mi 3 10 17 24 31 Mi 7 14 21 28 mi 5 12 19 26
Do 5 1219 26 Do 2 9 16 23 30 Do 6 1320 27 Do 4 11 18 26 Do 1 8 152229 Do 6 1320 27
Fr 6 1320 27 Fr 3 10 17 24 31 Fr 7 142128 Fr 5 19 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr 7 142128
Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 10 17 24 sa 1 8 152229
[] Bad Mergentheim NLWest [ |NLSud NLNord | |NL Sudwest nLost [l NLMitte



Praxisorientierte Workshops
Aufbauseminar Solar

Sunroof Professionell
,Der Weg zum zertifizierten Fachbetrieb”

i i Mit der umfangreichen Schulung sind
Sie werden mit allen Arten
der solaren Energiegewin- Sie flr alle Aufgabenbereiche rund

: um die innovativen Roto Solarsys- “ Roto Profipartner 7z
nung vertraut und bieten teme geristet. Unser Trainerteam “ Roto Partnerbetriebe sowie S
|hren KUI’]deﬂ elin Komplett‘ aus ausgew]esenen Solarfachleuten Inhaber/-innen und Meister von
paket rund um die ener- beleuchtet jeden Aspekt der solaren Dachhandwerksbetrieben, die be-
. i i _ reits das Einsstiegsseminar Solar
getische Ressource Dach.  Energiegewinnung —vom ersten 9
Kundenkontakt bis zur Ubergabe der besucht haben

Von der Planung’ Uber den Anlage. Naturlich auch rechtliche

Verkauf bis hin zum Einbau  Fragen, aktuelle Férdermoglichkeiten

— alles aus einer Hand. und erfolgreiche Verkaufsstrategien. “ Beratung
—— = Datenerfassung I
= = Auslegung

= Verkauf

= Montage und Systemprufung

= Rechtliches

= Fordermoglichkeiten

= Seminarunterlagen

= Mittagessen in der Rotoria ‘t*
= Roto Solarzertifizierung

= Sunroof Montagekoffer

= Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

= mind. 8 — max. 18 Personen

= =

= 09:00 bis 17:00 (Tag I) ®

= 08.00 bis 16.00 (Tag II)

= 299,00 EUR zzgl. MwsSt. €
(inkl. einer Ubernachtung)

Wos2 1 2 3 4 5| |wes 6 7 8 o oo Wo 13 14 15 16 17 18 0 2 2 Wo 22 23 20 25 26 \\ |hr Plus+
Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 12 19 26 Mo 2 9 160 Mo 14 21 28 Mo 1118 25 J

5 7 4
Di 3 10 17 24 31| |bi 7 142128 Di 6 13 20 27 Di 3 10 17|24 Di 1 8 1522 29 Di 5 12 19 26
Mi 4 1118 25 Mi 1 8 1522 29 Mi 7 142128 Mi 4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 mi 6 13 20 27
Do 5 1219 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29 Do 5 1219 26 Do 3 10 17|24 |31 Do 7 142128 .

= professioneller Auf-

Fi 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 Fr 2 9 16 23 30 Fr 6 13 20 27 Fr 4 11 18|25 Fr 1 8 1522 29
s 7 142128 sa 4 111825 sa 3 10 17 24 31 sa 7 142128 sa 5 1219 26 sa 2 9 162330 tritt gegen uber
S 8 2 So So 18 2¢ So 8 So 3 So

potenziellen Kunden

R T T T T

Wo 26 27 28 28 30 31| |Wo 31 32 33 34 3 Wo 35 36 37 33 39 Wo 40 41 42 43 44 Wo 44 45 46 47 48 Wo 48 49 50 51 52 1

Mo 2 9 162330 Mo 6 1320 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 1522 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31 m fehlerfreie und fach-
Di 3 10 17 24 31 Di 7 142128 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25

mi 4 1118 25 M1 8 152229 M5 1219 26 Mi 3 10 17 24 31 w7 142128 M5 1219 26 gereChte MOntage
o 5 121926 D02 g 162330 oo 6 13[20]27 Do 4 1118 25 b0 1 8 152229 b 6 132027

B 6 132027 31017 24 31 R mza Fo5 1219 26 F2 9 1623 30 Fo7 142128

S: 7 14 21 28 sa 4 1118 25 sa 1 8 1522 29 sa 6 13 20 27 sa 3 10 17 24 sa 1 8 1522 29

S So E € So 16 ) So 1 So J So

[] Bad Mergentheim NLwest [ |NLsid NLNord | |NL StidWest neost [l NLMitte
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Fachseminare
Roto ProfiPartner Seminar

Betriebliche Ablaufe optimieren
RotoProfiPartner Seminar

Roto Profipartner

Roto Partnerbetriebe sowie
Inhaber/-innen und Meister von
Dachhandwerksbetrieben
Fachleute im Handwerk

Prozessoptimierung im Hand-
werksbetrieb

Verhalten auf der Baustelle
Telefontraining
Bdroorganisation

Seminarunterlagen

Mittagessen in der Rotoria
Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus

bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 — max. 18 Personen

09:00 bis 17:00 Uhr

199,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)

10 RotoCampus 2012

Wir zeigen |hnen die klei-
nen und oftmals unspek-
takularen Hindernisse

und ,Zeitfresser”, die auf
Dauer den Unternehmens-
erfolg erheblich gefahrden
konnen — und naturlich,
wie man sie beseitigt.

a

nnnnnn
M 2 9 16 23 30| Mo 13 20 27 Mo 5 12 19 26
Di 3 10 17 24 31| |bi 7 142128 Di 6 1320 27
Mi 4 1118 25 Mi 1 8 1522 29 Mi 7 142128
De 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29
Fr 6 13 20 27 Fr 3 1017 24 Fr 2 9 16 23 30
S 7 142128 sa 4 1118 25 sa 3 10 17 24 31

Egal ob im Buro, im Verkaufsge-
sprach am Telefon oder auf der
Baustelle. Jeder Bereich eines
Handwerksbetriebes kann verbessert
werden, jeder Ablauf optimiert. Wie,
erlautern lhnen unsere Trainer in
diesem Seminar. Profitieren Sie von
modernsten Erkenntnissen der Pro-
zessoptimierung — und sparen Sie mit
wenigen, zielgerichteten Malinahmen
wertvolle Zeit und bares Geld.

I T T

Wo 13 14 156 16 17 18 1920 21 22
Mo 2 9 16 23 30| Mo 7 1421 28 Mo 4 1118 25
Di 3 10 17 24 Di 1 8 1522 29 Di 5 1219 26
Mi 4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 13 20 27
Do 5 12 19 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 1421 28
Fr 6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 16 22 29
Sa 7 142128 sa b 12 19 26 sa 2 9 1623 30

R T T

Woz 27 28 20 % 91 | |Wost 2 % %t 3 s 9w w2 ow | w5 48 | w08 6 s
Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 1522 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31
Di 3 10 17 24 31| |pbi 7 142128 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25
Mi 4 1118 25 Mi 1 8 15622 29 Mi 5 1219 26 Mi 310 17 24 31 Mi 7 142128 Mi 5 1219 26
Do 5 1219 26 Do 2 9 16 23 30 Do 6 O 27 Do 4 11 18 25 Do 1 8 152229 Do 6 13 20 27
Fr 6 1320 27 Fr 3 1017 24 31 Fr 7 142128 Fr 5 12 19 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr 7 1421 28
sa 7 14 21 28 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 10 17 24 sa 1 8 152229
[] Bad Mergentneim NLWest [ |NLsid NLNord | |NLStidWest nLost [l N Mitte



Fachseminare
Roto Dachprofi

Handlerseminar
Roto Dachprofi

Sie als Profi aus dem Fach-
handel wissen: Umfassende
Produktkenntnisse sind die
Grundlage jedes erfolgrei-
chen Verkaufsgesprachs.
Denn nur, wer seine Pro-
dukte wirklich kennt, kann
Kunden auch fundiert und
zielgerichtet beraten.

<l

o

10
Mo 2 9 16 23 30| Mo 6 13 20 27 M 5 1219 Mo 2 9 16 23 30| M 7 1421 28 Mo 4 1118 25
Di 3 1017 24 31| |bi 7 142128 Di 6 20 27 Di 3 1017 24 Di 1 8 152229 Di 5 1219 26
M 4 1118 25 Mi 1 8 152229 Mi 7 1421 Mi 4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 13 20 27
Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29 Do 5 126 Do 3 10 17 24 31 Do 7 1421 28
Fi 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 Fr 2 9 16 23 30 Fr 6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 1 8 1522 29
s 7 142128 sa 4 1118 25 sa 3 1017 24 31 sa 7 142128 sa 5 12 19 26 sa 2 9 162330

Von der Werksbesichtigung bis zur
Einbauschulung. Von der intensiven
Produktvorstellung bis hin zur pro-
fessionellen Preiskalkulation mit den
Roto Verkaufsunterlagen. Von der
Zubehormontage bis zur Vorstellung
der internen Servicebereiche — hier
bleiben keine Fragen offen. Lernen
Sie das Unternehmen Roto, das
Produktportfolio und die Menschen
hinter der Marke kennen.

I T T

Wo 26 27 28 29 30 3 Wo 31 32 33 34 35 Wo 35 36 37 38 a8

Wo 40 41 42 43 5 46 47 48 Wo 48 49 50 51 52 1

Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 1522 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31
Di 3 1017 24 31 Di 7 142128 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di |E| 13 20 27 Di 4 1118 25
Mi 4 1118 25 mMi 1 8 1522 29 Mi 5 1219 26 Mi 3 10 17 24 31 Mi 7 142128 Mi 5 1219 26
Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 30 D¢ 6 13 20 27 Do 4 1118 25 Do 1 8 1522 29 D¢ 6 13 20 27
Fr 6 13 20 27 Fr 3 1017 24 31 Fr 7 1421 28 Fr 5 1219 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr 7 142128
Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 10 17 24 sa 1 8 152229
[] Bad Mergentheim NLWest [ |NLsid NLNord | |NLStidWest NL Ost B L wite

Mitarbeiter/-innen aus dem
Baustoff- und Bedachungs-
fachhandel

Werksbesichtigung
Vorstellung der Roto Produkt

palette

Ihr Plus+ und Argumente fur das
hochwertige Verkaufen

Montage Designo R8
Angebotserstellung mit dem Roto-
Handbuch / Preisliste

Vorstellung Ansprechpartner

der internen Servicebereiche

Seminarunterlagen
Mittagessen in der Rotoria

Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 — max. 18 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

®

199,00 EUR zzgl. MwSt. €
(ohne Ubernachtung)

RotoCampus 2012 11



Fachseminare

Roto ProfiPartner Unternehmerfrauen

Workshop fur Unternehmerfrauen
,Losungsorientiert vorgehen”

Inhaberinnen bzw. Mitarbeiter-

innen, die in Roto Partner- bzw.

Handwerksbetrieben aktiv sind
und sich einen Austausch mit
anderen Unternehmerfrauen
wunschen

Werksbesichtigung
Telefontraining
Bdroorganisation

Seminarunterlagen
Mittagessen in der Rotoria
Teilnahmezertifikat

Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 — max. 12 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

199,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)

12 RotoCampus 2012

Unser Seminar fur Frauen
im Handwerksbetrieb ver-
setzt Sie in die Lage, die
taglichen Arbeiten im Buro
effizienter zu organisieren
und den Kontakt zum Kun-
den durch professionelles
Auftreten am Telefon zu
optimieren.

it

.' 1. {* -

>
T T [T

Wir geben Ihnen wertvolle Tipps, mit
denen Sie die Blroorganisation im Hand-
werksbetrieb auf ein vollig neues Level
heben. Und optimieren Ihr Auftreten

am Telefon nach neuesten Erkenntnis-
sen der Kundenansprache. Sie wollen
Ihre taglichen Aufgaben viel schneller
und effizienter bewaltigen, Kunden am
Telefon optimal beraten und von lhrem
Unternehmen Uberzeugen? Nach diesem
Seminar konnen Sie es — garantiert!

-

| |

M 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 5 1219 26 Mo 9 16 23 Mo 7 14 21 28 Mo 4 1118 25

Di 3 10 17 24 31 Di 7 142128 Di 6 13 20 27 Di 3 1017 24 Di | 16 22 29 Di 5 12 19 26

Mi 4 1118 25 M 1 8 1522 29 Mi 7 1421 28 Mi 4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 13 20 27

De 5 1219 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29 Do 5 1219 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 142128

Fr 6 13 20 27 Fr 3 1017 24 Fr 2 9 16 23 30 Fr 6 13 20 27 Fr 4 1118 25 1 8 152229

S 7 1421 28 sa 4 1118 25 sa 3 1017 24 31 sa 7 1421 28 sa 5 1219 26 sa 2 9 16 23 30

.
sl Nl lalE| | wols el TRl R TR oo ® D OO0 o

Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 15 22 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31

Di 3 1017 24 31 Di 7 1421 28 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25

Mi 4 1118 25 mMi 1 8 1522 29 Mi 5 1219 26 Mi 310 17 24 31 Mi 7 14 21 28 Mi 5 1219 26

Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 30 De 6 13 20 27 Do 4 1118 25 Do 1 8 1522 29 Do 6 13 20 27

Fr 6 13 20 27 Fr 3 1017 24 31 Fr 7 142128 Fr 5 12 19 26 Fr 2 9 16 30 Fr 7 142128

Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 1017 24 sa 1 8 152229

[ ] Bad Mergentheim NLWest [ |NLsid NLNord | |NLStidWest NL Ost B L wite



Fachseminare
Roto ProfiPartner Seminar

Marketing und Verkauf im Handwerksbetrieb

RotoProfiPartner Seminar

Marketing und Handwerk,
zwel Begriffe, die sich
heute langst nicht mehr

ausschliel3en. Wir zeigen
lhnen, wie man mit uber-
schaubarem Aufwand die
grofstmogliche Aufmerk-

samkeit erzielt.

Mo 2 9 16 23 30
10 17 24 31
1118 26
12 19 26
13 20 27
14 21 28

¢ 7 9 2 9
~ o oo s oW

¢ 7 g 5 2 3

2w -

T T

13 20 27
14 21 28
16 22 29
16 23
17 24
18 26

10
Mo 5 1219 26
Di 6 13 20 27
Mi 7 142128
Do 1 8 1522 29
Fr 2 9 16 23 30
sa 3 1017 24 31

¢ 7 g 5 2 3

Sie wollen mehr Aufmerksamkeit
fUr Ihren Betrieb, aber nicht durch
sinnlose WerbemaRnahmen Geld

verbrennen? Wie aber sieht sinnvolles

Marketing im Handwerk tGberhaupt

aus? Wer hilft mir bei der Umsetzung

von aufmerksamkeitsstarker Wer-

bung? Und wie mache ich schlieRlich
aus unverbindlichen Anfragen echte

Auftrage? Allesamt Fragen, die in

diesem Seminar beantwortet werden.

13 14 15 16 s

[7]14 21 28

2 9 16 23 30| Mo Mo 4 1118 25
3 1017 24 Di 1 8 152229 Di 5 1219 26
4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 13 20 27
5 12 19 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 1421 28
6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 1 8 1522 29
7 142128 sa 5 12 19 26 sa 2 9 162330

T T

I T

1 3 3

47 48 Wo 48 49 50 51 52 1

@
Mo 2 9 16 23 30 6 13 20 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 15 22 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31
Di 3 1017 24 31 Di 7 142128 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25
Mi 4 1118 25 mMi 1 8 1522 29 Mi 5 1219 26 Mi 3 10 17 24 31 Mi 7 142128 Mi 5 1219 26
Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 30 Do 6 13 20 27 Do 4 1118 25 Do 1 8 1522 29 D 6 13 20 27
Fr 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 31 Fr 14 21 28 Fr 5 1219 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr 7 142128
Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 10 17 24 sa 1 8 152229
[ ] Bad Mergentheim NLWest [ |NLsid NLNord | |NLStidWest NL Ost B L wite

Roto Profipartner
Roto Partnerbetriebe sowie

Inhaber/-innen und Meister von
Dachhandwerksbetrieben

Personlichkeitsprofile erkennen
Die richtigen Kunden auswahlen

und zielsicher ansprechen
Das , Drei-Vorschlags-
Angebot”

Beraten und Verkaufen
Roto Marketing-Tools

Seminarunterlagen
Mittagessen in der Rotoria

¥

Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 — max. 18 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

@,

199,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)

RotoCampus 2012 13



Fachseminare
Columbus Bodentreppen

Sichere Technik. Schneller Dach-Zugang

Columbus Bodentreppen { COLUMBUS®

Tradition, innovative Tech- Dieses Seminar macht Sie mit dem
= Fachleute im Dachhandwerk nologie und Premiumqua- umfassenden Portfolio der Colurnbus
ﬁ% . . " Treppen GmbH vertraut und erlau-
‘% litat ,made in Germany tert [hnen in Theorie und Praxis die
o — dafur steht Roto. Und Anwendungsgebiete, die Produktvor-
- : VWO?;t:ﬁjzlchtlgung dafur steht auch Columbus, teile und die optimale Montage der
I i Bodentregppe ein Unternehmen der Roto |nn.ovat|ven Treppenlosungen des
L Erfinders der Scherentreppe. Ent-
- GeschoRtreppe Gruppe und seit vielen Jahr- decken Sie die ideale Ergénzung lhres
- Scherentreppe . zehnten Synonym far Trep‘ Produktprogramms und erschlielRen
. - FeeiiceemLesiioy pen in Handwerkerqualitat. — Sie sich ein lukratives Zusatzgeschaft.

Montage Bodentreppe

= Seminarunterlagen

.t* = Mittagessen in der Rotoria

Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

= mind. 5 - max. 18 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

&

199,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)

ah

B

\ Ihr Plus+ 21 2 3 4 5| |ws 6 7 8 9 Wos 10 1 12 13 o 13 14 15 16 17 18| |wo 18 18 20 21 2 Wo 22 23 24 25 %6
-A =

Wo We
Mo 2 9 162330 Mo 6 132027 Mo 5 1219 26 Mo 2 9 162330 Mo 7 142128 Mo 4 111825
o3 10172431 |6 7 142128 b6 132027 o3 101724 o 18 152229 b5 121926
M4 111825 mi 18 152229 M7 142128 M4 111825 wi[2] 8 16 23 30 M6 1320 27
= Kennenlernen des bo 5 121926 D2 9 1623 Do 1 8 152229 bo 5 121926 o 3 10 17 24 31 Do 7 142128
Fo 6 132027 Fo3 1017 24 F2 9 1623 30 Fo 6 132027 o4 1118 25 Fo18 152229
Columbus Produkt- sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 3 10 17 24 31 sa 7 142128 sa 5 1219 26 sa 2 9 1623 30
: So 1 8 15 So 5 1219 26 So 4 111825 So 1 8 152229 So 6 1320 2 S0 3 1017 24
sortiments
gt |
Woz6 27 28 29 %0 31| [Wo 3t @ 3 34 3 Wo 35 3 37 B Wo 0 41 @2 43 a4 Wo 44 45 45 47 48 Wo 48 49 50 51 52 1
Mo 2 9 162330 Mo 6 132027 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 15[22] 20 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31
b3 10172431 i 7 142128 o4 111825 bi 2 9 1623 30 o6 132027 o 4 111825
M4 111825 mi 18 152229 M5 1219 26 Mi 3 10 17 24 31 Mi 7 142128 M5 1219 26
Do 5 121926 Do 2 9 1623 30 Do 6 132027 Do 4 1118 25 Do 1 8 152229 Do 6 1320 27
Fo6 132027 Fo3 1017 24 31 Fo7 142128 Fo5 1219 26 Fo2 9 1623 30 Fo7 142128
sa 7 142128 sa 4 111825 sa1 8 152229 sa 6 1320 27 sa3 1017 2 sa 1 8 152229
So 522 29 So 5 12 19 26 So 2 9 16 23 30 So 7 4 21 28 So 4 1118 25 S 9 16 23 30
D Bad Mergentheim NL West DNL Sud NL Nord DNL StdWest NL Ost . NL Mitte
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Verbundseminar
Roto und Klober

Verbundseminar
Roto/Klober

Einmal anreisen — dop-
pelt profitieren. Mit Roto
Wohndachfenster und
Klober Aufsparrendam-
mung erleben Sie die
ideale Kombination in
Sachen Energieeffizienz
am geneigten Dach.

NELTIETS

Wo 2 5 [[wos 6 7 8 9 Wo

Mo 2 9 162330 Mo 6 13 20 27 Mo 5 1219 26
o3 10172431 [oi 7 142128 o 6 132027
Mi 4 1118 25 w18 15 22[29] w7 [14]21 28
Do 5 1219 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29
Fr 6 13 20 27 Fr 3 1017 24 Fr 2 9 16 23
sa 7 142128 4 111825 sa 3 1017 24 31

2 T 9 3 92 3 2

> 13 14 15 16 17 18 Wo 22 23 24
2 9 16 23 30| Mo 7 1421 28 Mo 4 1118 25
3 10 17 24 Di 1 8 1522 29 Di 5 1219 26
4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 M 6 1320 27
5 12 19 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 14 21 28
6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 1 8 152229
7 142128 sa 5 12 19 26 sa 2 9 16 23 30

9BER

Profitieren Sie vom Know How

zweier Premium Marken in nur einer

Veranstaltung. Wir zeigen |hnen die
optimale Verlegung einer Klober
Aufsparrenddammung und die per-
fekte Verbindung mit Roto Premium

Wohndachfenstern. Bringen Sie sich

auf den letzten Stand der Technik in
Sachen Energieeffizienz, und bieten
Sie lhren Kunden die Vorteile zweier
starker Marken aus einer Hand.

= - | = =T B

R T T

Wo o 77 2 2 %0 91| [Wodt @ ® o4 o5 | [Wods B & B | [Wo 4 @ & 4 | Wk & s 4 s | Wk o 505 % 1
Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 1320 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 1522 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31
Di 3 10 17 24 31| |pbi 7 142128 Di 4 1118 25 bi 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25
Mi 4 1118 25 Mi 1 8 15622 29 Mi 5 1219 26 Mmi 310 17 24 31 Mi 7 142128 Mi 5 1219 26
Do 5 1219 26 Do 2 9 16 23 30 Do 6 1320 27 Do 4 11 18 25 Do 1 8 15622 29 Do 6 1320 27
Fr 6 1320 27 Fr 3 10 17 24 31 F 7 142128 Fr 5 12 19 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr 7 142128
Sa 7 14 21 28 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 1017 24 sa 1 8 152229
[] Bad Mergentneim NLWest [ |NLsid NLNord | |NLStidWest neost [l N Mitte

Roto Partnerbetriebe sowie
Inhaber/-innen und Meister von
Dachhandwerksbetrieben

Werksbesichtigung
Fachgerechte Verlegung mit
Klober Aufsparrendammung
Fenstermontage mit fachge-
rechtem Anschluf®

Seminarunterlagen

Mittagessen in der Rotoria
Teilnahmezertifikat
Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 — max. 12 Personen

08:00 bis 17:00 Uhr

199,00 EUR zzgl. MwSt.

(ohne Ubernachtung)

RotoCampus 2012 15




Verbundseminar
Roto und Bauder

Verbundseminar
Roto/Bauder BAUDER
In Deutschland kommt Wir vermitteln lhnen in diesem
: : : : Seminar praxisgerechtes Insider-
Roto Partnerbetriebe sowie mittlerweile die Abdich- . P 9 . . .
Inhaber/-i d Mei fiir ied finfte Flach wissen und wertvolle Tipps Uber die
nhaber=inen un eister von tung Tur jedes tuntte rlach- fachgerechte Verbindung von Bauder

Dachhandwerksbetrieben dach und jede funfte Auf- Aufsparren- und PIR-Ddmmsystemen
sparren—VVérmedémmung mit innovativer Roto Wohndachfens-

von Bauder. Bauder und tertechnologie. Profitieren Sie vo.n
der geballten Fachkompetenz beider

= Werksbesichtigung Roto, beide Marken stehen Unternehmen und sichern Sie sich
I Fachgerechte Verlegung fur innovative Produkte. den entscheidenden Vorsprung im
von Bauder Aufsparren Wettbewerb
PIR Dammung .

Fenstermontage mit fachge-
rechtem Anschluf®

Seminarunterlagen

.t* Mittagessen in der Rotoria

Teilnahmezertifikat

Abendveranstaltung im Campus
bei Anreise am Vorabend buchbar

mind. 5 — max. 12 Personen

@ 08:00 bis 17:00 Uhr

€ 199,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)

Wo 13 14 15 16 17 18 | |Wo 18 19 20 21 22

Mo 2 9 16 23 30| Mo 6 13 20 27 Mo 5 1219 26 Mo 2 9 16 23 30| Mo 7 1421 28 Mo 4 1118 25
Di 3 10 17 24 31| |bi 7 14 21 Di 6 20 27 Di 3 10 17 24 Di 1 8 1522 29 Di 5 1219 26
Mi 4 1118 25 Mi 1 8 15622 29 Mi 7 142128 Mi 4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 13 20 27
Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 15 22 Do 5 12 19 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 1421 28
Fr 6 13 20 27 Fr 3 1017 24 Fr 2 9 16 23 30 Fr 6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 1 8 152229
Sa 7 142128 sa 4 1118 26 sa 3 10 17 24 31 Sa 7 142128 sa 5 1219 26 sa 2 9 16 23 30

R T T T T I

Woz 2728 20 %0 o | |Wost 2 ot % | |w Goww | [wdo a2 mm | |vos s e s | o w5t
Mo 2 9 16 23 30| |Mo 6 13 20 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 1522 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 1017 24 31
Di 3 10 17 24 31| |bi 7 142128 Di 4 1118 25 Di 2 9 16 23 30 Di 6 13 20 27 Di 4 1118 25
Mi 4 1118 25 Mi 18 15622 29 Mi 5 1219 26 Mi 310 17 24 31 Mi 7 142128 Mi 5 1219 26
Do 5 1219 26 Do 2 9 16 23 30 Do 6 13 20 27 Do 4 11 18 25 Do 1 8 1522 29 Do 6 13 20 27
Fr 6 1320 27 Fr 3 1017 24 31 Fr 7 142128 Fr 5 12 19 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr 7 1421 28
sa 7 14 21 28 sa 4 1118 25 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 10 17 24 sa 1 8 152229
[] Bad Mergentneim NLWest [ |NLsid NLNord | |NLStidWest neost [l N Mitte
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Verbundseminar
Roto und Pavatex

Verbundseminar
Roto/ Pavatex

Die Naturprodukte von
PAVATEX schutzen auf
sehr effektive Weise im
Winter vor Kalte und im
Sommer vor Hitze. Gleich-
zeitig weisen sie larm- und

schallschutzende Eigen-

schaften auf.

In unserem Verbundseminar haben
Sie die Moglichkeit, sich in einer Ver-
anstaltung mit zwei unverzichtbaren
Bestandteilen moderner Dachgestal-
tung vertraut zu machen. Moderne,
hoch energieeffizente Wohndach-
fenster und effektive Dammtechno-

logie mittels Holzweichfaserplatten
— zwei wegweisende Produktgrup-
pen fur zeitgemafkes Bauen und
Renovieren.

Wo6 1 2 3 4 5 ||Wo5 6 7 8 9 Wo 9 10 11 12 13
Mo 2 9 16 23 30| Mo 6 13 20 27 Mo 5 1219 26
Di 3 1017 24 31| |bi 7 142128 Di 6 13 20 27
Mi 4 1118 25 Mi 1 8 152229 Mi 7 142128
Do 5 12 19 26 Do 2 9 16 23 Do 1 8 1522 29
Fr 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 Fr 2 9 16 23 30
Sa 7 142128 sa 4 1118 25 sa 3 10 17 24 31
So 1 8 15 22 28 so 6 so 3

Wo 13 14 15 16 17 18| |Wo 18 19 20 21 22 Wo 22 23 24 25 26
Mo 2 9 16 23 30| Mo 7 14 21 28 Mo 4 1118 25
Di 3 1017 24 Di 1 8 152229 Di 5 19 26
mi 4 1118 25 Mi 2 9 16 23 30 Mi 6 13 20 27
Do 5 12 19 26 Do 3 10 17 24 31 Do 7 1421 28
Fr 6 13 20 27 Fr 4 1118 25 Fr 1 8 1522 29
Sa 7 142128 sa 5 12 19 26 sa 2 9 16 23 30
So 1 8 1522 2 So 6 13 20 So 3 1 24

Wo 26 27 28 29 30 31

Wo 31 32 33 34 3B

Wo 35 36

37 38 39

Wo

November

Wo 44 45 46 47 48
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40 41 42 43 a8 Wo 48 49 50 51 52 1

Mo 2 9 16 23 30| |Me 6 13 20 27 Mo 3 1017 24 Mo 1 8 1522 29 Mo 5 1219 26 Mo 3 10 17 24 31
oi 3 10 17 24 31| |bi 7 142128 Di 4 111825 Di 2 9 16 23 30 oi 6 13 20 27 Di 4 111825
Mi 4 1118 25 Mi 18 1522 29 Mi 5 1219 26 mi 310 17 24 31 Mi 7 142128 Mi 5 1219 26
Do 5 19 26 Do 2 9 16 23 30 Do 6 13 20 Do 4 11 18 26 Do 1 8 152229 Do 6 13 20 27

Fr 6 13 20 27 Fr 3 10 17 24 31 Fr 7 142128 Fr 5 12 19 26 Fr 2 9 16 23 30 Fr 7 1421 28
sa 7 142128 sa 4 111825 sa 1 8 152229 sa 6 13 20 27 sa 3 1017 24 sa 1 8 152229
so 1 16 2 so 5 so ) so 1 ) so 4 11 so 5 23
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= Roto Partnerbetriebe sowie
Inhaber/-innen und Meister von
Dachhandwerksbetrieben

= Werksbesichtigung

= Fachgerechte Verlegung von
Holzweichfaserplatten

= Fenstermontage mit fachge-
rechtem Anschluf3

= Seminarunterlagen
= Mittagessen in der Rotoria
= Teilnahmezertifikat

= Abendveranstaltung im Campus

¥

bei Anreise am Vorabend buchbar

= mind. 5 —max. 12 Personen

= 08:00 bis 17:00 Uhr

= 199,00 EUR zzgl. MwSt.
(ohne Ubernachtung)

lhr Plus*

m fachgerechter Einbau
von Roto- und
Pavatexsystem-
komponenten
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Regionale Seminare

Seminare in den Niederlassungen

Seminare in den Niederlassungen
Seminarthemen vor Ort

Naturlich bietet der Roto Campus

in Bad Mergentheim das optimale
Umfeld fur praxisnahe Schulungen
und Workshops rund um die Roto
Premiumprodukte. Deshalb sind wir
auch davon Uberzeugt, dass sich
der Weg in das Roto Schulungszen-
trum fUr Sie und lhr Unternehmen
auf jeden Fall lohnen wird. Als lang-
jahriger Partner des Dachhandwerks
wissen wir aber auch, dass es fur
Sie oftmals zeitlich einfach nicht
moglich ist, den Weg ins Taubertal
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anzutreten. Aber Roto ware nicht
Roto, wenn wir unseren Partnern

im Handwerk nicht die Moglichkeit
geben wirden, sich auch in unmittel-
barer raumlicher Nahe zum Wohnort
auf den neuesten Stand der Technik
am geneigten Dach zu bringen. Aus
diesem Grund bieten wir auch in
unseren Niederlassungen ein breites
Angebot an Schulungen an, die es
lhnen ermaglichen, sich zeitlich kom-
pakt und trotzdem fundiert vor Ort zu
folgenden Themen zu informieren:

= Sunroof

= Praxis

= Renovierung

Niederlassung Nord
Bremen

Niederlasssung Ost
Genshagen

Niederlassung Mitte
Hamm-Rhynern

Niederlassung West
Kanzell

Niederlassung Siidwet

Leinfelden-Echterdingen
(Seminare finden im RotoCampus
in Bad Mergentheim statt)

Niederlassung Siid
Munchen
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Schulungsort
Eventinformationen

Eines der modernsten Schulungs-
zentren in Deutschland: Der Roto
Campus in Bad Mergentheim.
Uber 1000 Quadratmeter, 5 Schu-
lungsdacher in Originalgrofe,
Multi-Media Schulungsraum, XXL
Kletterwand, Produktschulung,
Cafeteria und vieles mehr. Naher an
der Praxis — naher am Dach — naher
am Handwerk. Der RotoCampus:
Schulungen von Profis fur Profis.
Einfach besser durchdacht.

Fiir alle Events erfolgt die An-
reise am Vorabend der Schulung
bis 17.30 Uhr im Hotel.

Quad-Event
‘ Fahrspald pur auf dem ,Motorrad
C mit vier Radern”. Das Off-Road-
Erlebnis der besonderen Art auf der
speziellen Erlebnisstrecke unweit
des RotoCampus — flir Handwerker
mit Benzin im Blut. Aufpreis
120,00 EUR zzgl. MwsSt.

S —

Koch-Event

Einmal internationalen Sternekochen
in die Kochtopfe schauen und die
Profi-Tipps der Meister mit nach
Hause nehmen? Kein Problem mit
dem Kochkurs beim Michelin gekur-
ten Kichenmeister Hubert Retzbach
und Fernsehkoch Frank Bundschu.

Roto Weinberg

Lernen Sie eines der attraktivsten
Weinbaugebiete in Deutschland
kennen. Geflhrte Weinwanderung
mit kulinarischen Leckerbissen und

exklusiver Weinprobe in der Heimat

von Roto. Aufpreis 45,00 EUR zzgl.
MwSt.

Helikopter fliegen

Sie wollen etwas wirklich AulRerge-
wohnliches erleben? Suchen Ner-
venkitzel und Adrenalin pur fernab
vom Alltaglichen? Dann buchen

Sie den Roto Helikopterflug — eine
Erfahrung, die Sie nie vergessen
werden. Aufpreis 99,00 EUR zzgl.
MwSt.

Ort

Roto Dach- und
Solartechnologie GmbH
Wilhelm-Frank-Strafse 38-40
97980 Bad Mergentheim
Telefon 07931 5490 0
Telefax 07931 5490 50
dachundsolar@roto-frank.com
www.roto-frank.com

Kart-Event

Auf den Spuren von Michael Schu-
macher einen heiRen Reifen fahren.
Formel 1 Feeling flr Jedermann auf
dem Burgparkring in Bad Mergent-
heim. Please start your engines!

Segway

Auf dem Hightech Roller ,,Segway
PT” die Faszination vollig intuitiver
Bewegung erleben. , Einfach mal
losrollen” — mit Roto und Segway,
dem etwas anderen Fortbewe-
gungsmittel.

Kletter-Event

Es muss nicht gleich die Eiger-
Nordwand sein. Das echte Kletter-
erlebnis gibt es auch an der XXL
Kletterwand im RotoCampus.
Toben Sie sich auf den verschie-
denen Routen aus und erleben Sie
Indoor-Klettern vom Feinsten.

Erdhaus

Es besteht aus 170 Kubikmeter
verbautem Rundholz und 850 Ku-
bikmeter umbautem Raum! In der
Mitte des Raumes ist eine groRRe
offene Feuerstelle fir gemutliche
Abende und liefert uns somit den
idealen Ort fur das etwas ,,andere”
Rahmenprogramm.
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Anmeldung und Organisation

fur Seminare in Bad Mergentheim

Ilhre Anmeldung

Um sich fur eine Teilnahme an den Roto Fachseminaren
im Schulungszentrum Bad Mergentheim anzumelden,
gehen Sie bitte wie folgt vor: Wahlen Sie die ge-
wulnschte Veranstaltung und den passenden Zeitpunkt
aus. AnschlielRend senden Sie Ihre Anmeldung direkt
an Roto:

1. Schriftlich mit dem Anmelde-
formular per Fax an

01805 904050
0,14 EUR/Min. aus dem dt. Festnetz.
Mobilfunkpreise kdnnen abweichen.

2. Per E-Mail an
dachundsolar@roto-frank.com

3. Im Internet unter
www.roto-frank.com
Dach- und Solartechnologie,
Bereich Roto Professional
- Seminartermine

Unsere Bestitigung

Nach Ihrer Anmeldung erhalten Sie von uns eine An-
meldebestatigung und Wegbeschreibung zum Seminar-
ort, sobald die Mindestteilnehmerzahl erreicht ist. Die
Seminargebuhren werden Ihnen mit der Anmeldebesta-
tigung in Rechnung gestellt und sind vor dem Seminar
zu zahlen, Zahlungsziel 14 Tage netto.

Stornierung oder Ersatz

Sollten Sie verhindert sein und den Schulungstermin
nicht wahrnehmen konnen, bitten wir Sie, uns schrift-
lich zu benachrichtigen. Falls Sie kurzfristig umdis-
ponieren mussen, haben Sie selbstverstandlich die
Maglichkeit, einen Ersatzteilnehmer zu benennen. Bei
einer Stornierung bis 5 Arbeitstage vor Seminarbeginn
erhalt der Teilnehmer die Seminargebuthren in voller
Hohe zurlck, danach erfolgt keine Erstattung der
SeminargebUhren.
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Unser Service fiir lhren Erfolg/Hoteliibernachtung
Bitte teilen Sie uns mit Ihrer Anmeldung mit, ob Sie
bereits am Vortag anreisen mochten und fur wie viele
Personen Sie eine Unterkunft benotigen. Wir nehmen
gerne fUr Sie eine Zimmerreservierung in unserem Part-
nerhotel vor (50,00 EUR pro Person/Nacht zzgl. MwSt.).
Erfolgt die Anreise mit der Bahn, ist ein Transfer vom
Hotel bzw. Bahnhof zum Roto Schulungszentrum
selbstverstandlich inklusive. Unser Seminarleiter steht
Ihnen mit seinem Team fur Fragen und Anregungen
gerne mit Rat und Tat zur Seite.

Bitte achten Sie darauf, dass Sie zu den Praxis
Workshops in Arbeitskleidung und Sicherheits-
schuhen erscheinen. Dariiber hinaus werden Sie
mit unseren Arbeitssicherheitsvorkehrungen vor
Ort im Roto Campus vertraut gemacht.

Warengutschein*

Jeder Teilnehmer erhalt fUr jedes Seminar einen Waren-
gutschein Uber die Hohe der Seminargebuhren. Dieser
Betrag wird erstattet, wenn ein Nachweis (bsp. Kaufbe-
leg) Uber die im Warengutschein genannten Produkte
und in dem angegebenen Zeitraum erbracht wird. Den
Original Gutschein und die Kopie der Rechnung reichen
Sie bitte direkt beim Roto Dialog Center ein. Anschlies-
send wird der Betrag ruckuberwiesen.

Adresse Dialog Center:
Roto Dach- und
Solartechnologie GmbH
Dialog Center
Wilhelm-Frank-StraRe 38 — 40
97980 Bad Mergentheim

Nachlass

Bei gleichzeitiger Anmeldung fur zwei

unterschiedliche Seminare erhalten Sie
fur das zweite Seminar einen Nachlass
von 20%, welcher bei der Rechnungs-
stellung berucksichtigt wird.

* aulRer beim Handlerseminar oder anderen Seminaren,

an denen Mitarbeiter von Fachhandlern teilnehmen.
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Anmeldeformular

Bitte Vorlage zur
Anmeldung kopieren

Fax 01805 904050

0,14 EUR/Min. aus dem dt. Festnetz. Mobilfunkpreise konnen abweichen.

D Ich melde mich fiir folgende Veranstaltung ohne Ubernachtung verbindlich an.

D Ich melde mich fiir folgende Veranstaltung mit Ubernachtung verbindlich an.

Seminartitel:

Seminarbezeichnung

Ort Termin

Teilnehmerl/in:

Firma Name/Vorname

Strale PLZ Ort

Telefon Telefax

E-Mail Datum/Stempel/Unterschrift

Bitte je Teilnehmer ein separates Anmeldeformular in Druckbuchstaben ausfullen.

Teilnahmegebiihr:
Die Teilnahmegebuhr ist der jeweiligen Seminarbeschreibung zu entnehmen.

Zahlung:

[ ] 1eh bin ProfiLiga Mitglied und begleiche das Seminar iiber die Punkte.
Falls meine Punkte nicht ausreichen, erhalte ich eine Rechnung.

D Ich Uberweise den Betrag nach Erhalt der Rechnung.

Nach Anmeldebestitigung/Rechnungsstellung per Uberweisung auf Konto 255 8457,
BLZ 600 501 01 Baden-Wdurttembergische Bank.
Bitte bei der Uberweisung unbedingt die Rechnungsnummer angeben.

Anmeldeschluss:
Jeweils 10 Tage vor Seminartermin.



Roto Dach- und
Solartechnologie GmbH

Wilhelm-Frank-StraRe 38 — 40
97980 Bad Mergentheim
Germany

Telefon +49 1805 905050*
Telefax +49 1805 904050*
dachundsolar@roto-frank.com

Wir beraten Sie gerne.
Rufen Sie uns an:

01805 905050 *
* 0,14 EUR/Min. aus dem dt. Festnetz.
Mobilfunkpreise kdnnen abweichen.

Den Roto Partner in lhrer Nahe
finden Sie im Internet unter:

www.roto-frank.com

Das Roto 10-Punkte-
Qualitatsversprechen.

Mit Markenprodukten von Roto
entscheiden Sie sich fur Marken-
qualitat ,made in Germany"*.
Unsere Wohndachfenster, Solar-
systeme und Accessoires werden
aus erstklassigen Materialien

und Werkstoffen hergestellt und
Uberzeugen durch Langlebigkeit,
Strapazierfahigkeit und beste

15 Jahre Garantie**
Premiumqualitat ohne Kompromisse:
beste Materialien und Werkstoffe

Original Markenprodukte
~made in Germany"“*
Klares Bekenntnis zum
Standort Deutschland

Vom Profi gebaut,

vom Profi verkauft

und vom Profi eingebaut:
Vom Werk bis zum Dach
nur in besten Handen

Langlebigkeit
In Dauertests laufend
unter Beweis gestellt

Komfort garantiert
Einfache Bedienung,
intelligente Steuerung,
kein Handgriff zuviel

Roto

Besser durchdacht

Pflegeeigenschaften. Bevor ein
Produkt unser Werk verlasst,
wird es ,,auf Herz und Nieren”
gepruft und nach DIN getestet.
Den Verkauf und den Einbau von
Roto Produkten Uberlassen wir
den Profis: den Roto Partnern im
Fachhandel und Dachhandwerk.

Sicherheit

Einbruchsicher, wetterfest,
passperfekt — mit Beschlagen
vom Weltmarktfiihrer Roto

Wirtschaftlichkeit
Intelligent vormontiert,
schnell installiert,
langlebig konzipiert

Umweltplus

Kunststofffenster werden
problemlos recycelt und als
sortenreiner Werkstoff dem
Fertigungszyklus wieder zugefihrt

Innovation
In Form und Funktion

MaRgenaue Fertigung

Flr Renovierungsfenster

und Mehrfachkombinationen,
Lieferung bereits innerhalb
weniger Arbeitstage

*  Uber 90% unserer Produkte

** Gegen Glasbruch durch Hagel,
gegen Bruch der Beschlage,
gegen Bruch der Kunststoffrahmen
bei Belastungen gemaR RAL GZ 716/1
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